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di Paolo Dalco %
E u
a corsa ai biocombustibili ha fatto schiz-
zare i prezzi agricoli. La domanda cre-
scente di etanolo e di altre colture per
sostituire il greggio ha quasi provocato una
guerra commerciale fra Cuba e Venezuela con-
tro Stati Uniti e Brasile. Il listino dei prodotti
agricoli ¢ andato alle stelle. La quotazione del
grano & schizzata verso I'alto del 60% rispetto
al 2006. Anche il latte ha visto crescere il prez-
zo del 25% per quello fresco e del 100% per
quello in polvere. Mentre il burro in pochi
mesi & rincarato dal 40 al 70 per cento. Anche
i frutti di bosco salgono: dal 60 al 70% rispet-
to all’estate scorsa per fragole e lamponi e oltre
il 100% per il ribes. Insomma, un’impennata
che non si vedeva da anni. Ma il rischio di
truffe & sempre all’erta. In questo senso, segna-
liamo il libro di Paolo Conti “La leggenda del buon cibo  dallo Stato, di importo uguale alle spese sostenute per
italiano” pubblicato in edizione tascabile per 'estate da  produrli. Per questo motivo, i prezzi delle materie prime
parte dell’editore Fazi. Scrive Conti: “Nel giro di pochi  sono schizzati. Confessa un imprenditore che da alcuni
anni il cibo biologico italiano & letteralmente esploso. Nel  anni vende impianti per produrre energia: “Oggi, per una
1990 erano 1.300 le aziende per un totale di 13mila et-  media azienda installare un piccolo impianto costa circa
tari di terreno. Nel 1994 erano gia pitt di 9mila con  500mila euro, che riesce ad ammortizzare I'investimento
153mila ettari e nel 2001 erano diventate 56.440 per un  in soli tre anni, grazie ai contributi statali e rendendosi
totale di 1.200.000 ettari: tre volte, per intenderci, i  autonoma come fabbisogno energetico. Senza trucchi e
terreni coltivati con metodo biologico in Francia. LEu-  truffe. Anzi, con risparmi ingenti, se il prezzo del greggio
ropa riconosceva un contributo ai produttori bio, contri-  continua a salire. In Italia, perd, in particolar modo dal-
buto distribuito dalle Regioni. Bastava compilare qualche  le regioni meridionali, ma non solo, si installano grandi
modulo per ricevere del denaro e molti si sono buttatisu  impianti del valore di diverse decine di milioni di euro
questa nuova opportunita. Non appena sono finiti i solo per speculare sui contributi statali. Pitt Kw si dichia-
contributi, sono spariti molti produttori. In Sardegna,  rano — ripeto: dichiarano — piu soldi si prendono. I
per esempio, nel 2001 erano 8mila le aziende bio, visto  controlli sono pochi e discrezionali. Questi impianti, se
che la Regione riconosceva da 150 a 250 euro per acto  non controllati, potrebbero generare non solo energia”.
coltivato. Ammontavano a pilt di 100 milioni di euro i Nel frattempo, gli industriali del settore alimentare pa-
contributi erogati, per un farturato generato di 30 milio-  gano il conto con aumenti speculativi della materia prima.
ni di euro. Le aziende bio effettive erano solo 200. Nel ~ Perché Federalimentare non interviene in modo deciso?
2004, sospesi i contributi, le aziende censite da 8mila  E i Ministeri preposti, governati da due persone compe-
sono scese a 1.700. Stesso discorso in Sicilia, Calabria e tenti come Bersani e Di Castro, perché non indagano sui
Puglia’. Insomma, la classica truffa all'italiana che sembra ~ Kw effettivamente prodotti? I rischi dell’ennesimo scan-
ripetersi per ['olio combustibile proveniente da coltiva-  dalo all’italiana sono in agguato? Sicuramente c’¢ stata
zioni di cereali. I produttori, anziché venderlo alle indu-  anche un’ondata speculativa gestita da grossisti e da co-
strie alimentari di trasformazione, oggi hanno convenien-  loro che governano queste materie prime. Un’'ondata che
za a venderlo a chi ha impianti per generare energia  penalizza soprattutto i coltivatori, in particolar modo
clettrica. Pitt kw si producono, piti contributi arrivano  quelli italiani, e I'industria di trasformazione. Quest'anno.
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Emergenza prezzi
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le rese per ettaro sono inferiori a
quelle registrate nell'anno preceden-
te. In Piemonte, per esempio, si
registra un calo del 20% con una
resa di 5 tonnellate per ettaro per il
grano tenero (e il peso intorno ai 70
kg per ettolitro). Mentre per il gra-
no duro la resa scende a 4,5 tonnel-
late per ettaro di media (e peso pa-
ri a 80 kg per ettolitro). Insomma,
la ricaduta sui prezzi di cessione al
trade e, di conseguenza, al consumo sari inevitabile. In
un momento di crescita ancora molto incerta dei consu-
mi interni. La svalutazione del dollaro e la mancanza di
competitivitd dei nostri prodotti limitano I’espansione
verso 1 mercati esteri, 'unico sbocco per i nostri prodot-
ti alimentari. Insomma, una vera e propria stangata. Sara
inevitabile il massiccio ricorso alle importazioni di pro-
dotti stranieri. Inevitabile il rincaro al consumo. 1l dibat-
tito & aperto: quanto verra riconosciuto di aumento alle
industrie di trasformazione e quanto dovranno pagare i
consumatori quando vanno a fare la spesa? Sono molto
preoccupate le piccole e medie industrie, quasi sempre
poco organizzate per far fronte a queste emergenze. Sono
in molti ad accusare la grande azienda che avrebbe dalla
sua i vantaggi dell'economia di scala negli acquisti e il
potere contrattuale verso la distribuzione. “Lerrore mi-
cidiale che dobbiamo evitare tutti — confessa un grande
operatore del mercato — & abbassare i parametri di quali-
ta nei controlli e nella selezione della materia prima.
Chiudere un occhio sui criteri di selezione e magari com-
pensare il tutto con un grande uso di sostanze chimiche.
1 rischio? Generare altri scandali. La storia dovrebbe aver
insegnato a stare in guardia. Bando quindi, con fermezza,
achifail furbo a tueti i livelli”. In questo senso, ricordia-
mo ancora il libro di Conti. Diciamo subito che non
siamo d’accordo con quanto vi & scritto: anzi, denuncia-
mo come sia possibile fare di tutta ['erba un fascio. Scri-
ve Conti: “...raramente quello che mangiamo ¢ davvero
cio che sembra. La tecnologia estrema, la logica del pro-
fitto e le regole del mercato stanno cambiando I'industria
alimentare italiana. Gli alimenti vengono modificati,
scomposti, ricostruiti e inscatolati con I'aiuto della gene-
tica e di tecniche alimentari sempre pil sofisticate. Il ri-
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sultato sono cibi che sembrano
qualcosa, ma che in realtd sono
qualcos’altro”. Conti — che ha svol-
to un’inchiesta giornalistica di due
anni— scrive di pesticidi, di mercu-
rio (non sta solo nei termometri),
di epatite da cozze, di mucche do-
pate e latte scaduto, di uova alla
salmonella, di truffe di maiali e di
mozzarella di bufala e cosi via. In-
somma, il settore alimentare italia-
no, sostiene Conti, ¢ un colabrodo, cosi come lo sono i
controlli e i controllori. Qual ¢ la soluzione? “Comprare
biologico non nei supermercati, ma andare al mercato
dove spesso i prezzi sono bassi, la qualica & alta e si sen-
tono gli odori quando si fa la spesa. Oppure coltivare le
spezie sul balcone, andare direttamente a scovare cascine,
piccoli negozi di paese, cooperative di agricoltori che
vendono alimenti buonissimi a prezzi accettabili. Fun-
ziona bene con formaggi e salumi, con verdura, funghi,
conserve, vino ¢ olio”. Abbiamo dato ampio spazio a
questo libro perché riflette come sia gestita 'informazio-
ne da molti giornalisti quando parlano di cibo. Spesso
alimentano confusione e influiscono sui comportamenti
di acquisto. Volete una conferma? Alessandro Di Pietro,
della trasmissione “Occhio alla spesa”, cosi rispondeva a
un'intervista apparsa su 2/ Giornale del 15 giugno: “I
supermercati hanno cambiato il nostro modo di vivere.
Noi consumatori abbiamo via via abbandonato i merca-
ti rionali. E sorpassato il rapporto con il commerciante
di fiducia. E diventata impensabile la simpatica richiesta
dello sconto al macellaio. Ora, come nella moda, sono le
grandi aziende a decidere che cosa mangeremo. Al super-
market si spende di pili... La tendenza & che i clienti
useranno sempre pilt il telefono per ordinare quello che
gli serve... I piccoli negozi continueranno non scompa-
riranno, ma si trasformeranno in raffinate boutique del
cibo”. Scrive Conti all’inizio del suo libro un simpatico
aneddoto della signora Marta del lago di Como: “Ormai
di galline ne ho poche. Ma dalla citta continuano a veni-
re quassl in cerca di uova di giornata. Cosi adesso vado
al supermercato, ne compro qualche dozzina, le sporco
un po’ nell’aia e le vendo come ruspanti. Che altro potrei
fare? lo guadagno e loro sono pili contenti”. [ |
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